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Club de oro Toyota-España
Trevauto, concesionario Toyota 
en Badajoz recibió el distintivo 
Club de Oro de la marca en España 
como el mejor concesionario. Ofrece 
los servicios propios de una marca 
líder. Además de todos los modelos 
de la gama, tiene taller ofi cial, servicio 
postventa, repuestos, su propia 
aseguradora y su propia fi nanciera al 
servicio de sus clientes.
  
Seminuevos Toyota
Trevauto ofrece una gran alternativa 
para comprar: los seminuevos. 
Jesús Martín, gerente del concesionario, 
explica que ofrecen una gran selección 
de vehículos que se entregan revisados 
y certifi cados y a unos precios 
inmejorables.

33 Modelos de Toyota expuestos en Trevauto.
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La seguridad del líder

E
l fabricante  japonés 
Toyota, líder mundial  
en automoción con fá-
bricas en todo el mun-
do, incluida Europa,  
ha decidido afrontar la 
crisis económica man-

teniendo sus premisas, las mismas 
que han convertido la marca en la 
número 1: calidad, seguridad, aho-
rro y fi abilidad. Y ese cóctel lo han 
adobado con un ingrediente impres-
cindible en estos tiempos: imagina-
ción y riesgo. Y de ahí el invento de 
la Triple Tranquilidad Toyota, una 
propuesta que supone grandes ven-
tajas para los clientes que adquie-
ran un modelo de la marca japone-
sa: fi nanciación a tres años a un in-
terés muy bajo; regalo de tres años 
de seguro a todo riesgo del vehícu-
lo y trs años de seguro de desempleo 
para el comprador y tres años de ga-
rantía de Toyota.
 Esta oferta de la triple tranquili-
dad  es para todos los modelos do-
tados con el sistema Toyota Opti-
cal Drive, es decir, los más efi cientes 
porque son los que menos contami-
nan y menos consumen. «Cada mar-
ca ofrece alguna ventaja, en Toyota 
ofrecemos las tres a la vez», explica 
el gerente de Trevauto, concesiona-
rio Toyota en Badajoz, Jesús Martín. 
 Otro aspecto muy destacado de 
la marca es su capacidad de fabricar 
coches de todos los segmentos pa-
ra todo tipo de clientes, «desde los 
superutilitarios hasta los vehícu-
los comerciales, desde coches muy 
asequibles hasta una gama alta con 
equipamiento completo», recalca 
Martín.
 Además,  el fabricante nipón tie-
ne un importantísmo compromiso 
con el medio ambiente y el respeto 
a los recursos naturales del planeta. 
Buena prueba de ello son sus vehícu-
lo, diseñados para emitir la menor 
cantidad de CO2 posible, para aho-
rrar combustible y su última gran 
apuesta: los híbridos, «aunque To-
yota --explica el gerente de Trevau-
to-- viene fabricando el Prius, que 
fue el primer vehículo híbrido que 
apareció en el mercado desde 1997 
y cuya tercera generación, presen-
tada hace unos meses, ya se puede 
considerar un híbrido puro. Cuen-
ta con un motor de gasolina de 1,8 
litros de cilindrada que trabaja co-
ordinadamente con un motor eléc-
trico en una confi guración híbrida. 
Según las condiciones trabaja un 
motor u otro, con lo que en ocasio-
nes el automóvil se desplaza sin con-
sumir combustible y de forma silen-
ciosa. Los consumos se reducen con-
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Toyota afronta la crisis con imaginación y las garantías del número 1: la calidad de sus vehículos, el ahorro, la fiabilidad y un 
compromiso con el medio ambiente del que es ejemplo el modelo Prius, el coche menos contaminante del mercado       
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siderablemente hasta los 3,9 litros 
a los 100 kilómetros». Y para rema-
tar las ventajas, el Toyota Prius tiene 
una subvención a fondo perdido de 
3.000 euros de la Junta de Extrema-
dura.
 De hecho, «el Prius es el coche 
más ecológico del mundo y para to-
dos los bolsillos» , añade Jesús Mar-
tín.  Si a esto le sumas la calidad de 
los vehículos de la marca, según la 
encuesta de la Organización de Con-
sumidores (OCU),  de los 10 prime-
ros vehículos de la lista, cinco eran 
modelos Toyota, y de la encuesta de 
calidad europea, cinco eran de la 
marca. Un buen ejemplo del resul-
tado de estos modelos son los taxis-
tas de Badajoz que los han adquiri-
do: «están encantados con las venta-
jas que ofrece este híbrido».
 La marca se ha planteado como 
objetivo ofrece un modelo híbrido 
de cada gama en cinco años. Pero el 
compromiso del gigante nipón con 
el medio ambiente no acaba ahí. «To-
yota no sólo se preocupa por vender, 
sino que también promueve una po-
lítica social que incluye  el reciclaje 
de piezas y materiales de sus fábri-
cas y productos-- y acciones a favor 
de la naturaleza como la celebración 
el próximo día 22 de noviembre del 
Día de la Reforestación que Trevau-
to hará en la fi nca La Orden, propie-
dad de la Junta de Extremadura.», 
añade el gerente de Revauto. En to-
dos los concesionarios de la marca 
se congregarán miles de personas, -
-especialmente clientes y sus hijos-- 
para la siembra de árboles. En Extre-
madura, por supuesto, la encina se-
rá el árbol estrella. La plantación de 
árboles y siembra de semillas se ha-
ce junto con la Fundación Félix Ro-
dríguez de la Fuente y la Fundación 
Biodiversidad, dependiente del Mi-
nisterio de Medio Ambiente, Medio 
Rural y Marino. 
 Además, Toyota fue pionera en 
la implantación de la norma ISO 
14001 de Medio Ambiente, no sólo 
como fábrica; también la ha ido im-
plantando en sus concesionarios y 
talleres de todo el  mundo.De hecho, 
Trevauto disfruta de este certifi cado 
desde el año 2007.
 Trevauto es concesionario Toyota en 
Badajoz  desde 1994. «Desde entonces he-
mos experimentado un gran crecimien-
to.Ahora somos 44 personas en planti-
lla y esto ha sido posible porque vende-
mos un gran producto, porque nuestros 
clientes están complemente satisfechos 
con el producto y con el servicio que ofre-
cemos, gracias a un gran equipo de pro-
fesionales», concluía Martín, Tiene tres 
sedes en Badajoz: una en la capital, otra 
en Mérida y la de Zafra, en el polígono 
industrial Los Caños.  H

33 Jesús Martín, gerente de Trevauto, en el concesionario Toyota de Badajoz.
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